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TRAITA service, société atypique par son histoire, son périmétre métier et ses évolutions
méthodologiques déploie une multitude de services adaptés aux entreprises de Négoce Agricole

Regard avec son dirigeant Baptiste Debruyne

RAITA service est née du
pari de Régis Debruyne,
un entrepreneur dans |'édme,
qui en I'an 2000 achéte la
partie Grand Quest de Traital dont il
était le directeur, la filiale nationale du
Groupe Dead Sea Bromine producteur
mondial du bromure de Méthyle. En
avance sur son temps pour cette

taille de société, Régis Debruyne

pose immédiatement 2 principes
fondamentaux.

D'une part, il impose que les
activités de sa société se déve-
loppent sous I'angle de la notion
de Service. C'est la promesse
de l'entreprise. D’autre part,
méme si & |'origine |'entreprise
est dédiée aux applications de
produits phytosanitaires (fumi-
gation notamment), il comprend
combien il estimportant de veiller
et de s'adapter aux évolutions
des contraintes réglementaires,
toujours plus contraignantes dans
le monde agricole. Le dirigeant
acquiert les agréments et normes
indispensables, puis élargit suc-
cessivement non seulement le pé-
rimétre d'activités de |'entreprise
mais aussi le fype de clientéle et le
mode de distribution de son offre.

Ainsi, TRAITA service propose & ses
clients Négociants une panoplie de

services pour eux-mémes : désinsectisa-
tion, désinfection bactéricide, virucide et
fongicide, lutte contre les nuisibles, ainsi
que lafumigation des denrées stockées :
batiments, silos, wagons, péniches et
bateaux, etc...

Lorsqu’elle est confrontée & ces problé-
matiques, la direction des Négoces qui

Baptiste Debruyne

s'appuie sur TRAITA service, gagne en
sérénité : elle ne risque pas la santé de

son équipe et elle est sGre que le travail
réalisé est conforme. C'est le métier de
Traita Service d'étre & la pointe de infor-
mation sur le type de produits employés,
sur I'évolution des normes en vigueur
et sur la formation de ses applicateurs.

Dans le méme esprit d’assurer la tran-
quillité etla qualité pour ses clients
Négociants, I'entreprise permet
également de proposer, en sous-
traitance, des services clef en
main aux agriculteurs avec une
offre globale « produit + service »
compléte. Qu'il s'agisse de la
préparation ou de la désinfection
des sols avec fourniture des films
plastiques selon les cas, Traita
Service donne satisfaction avec
rigueur et professionnalisme dans
le respect de I'emploi du temps
et du cahier des charges, et une
efficacité au rendez-vous.

Traita service opére aussi sur les
marchés pointus de |'arboriculture,
des pépiniéres et des cultures
sous serres (dont entretien des
serres et fourniture de produits
spécifiques), soit en direct, soit
via les fournisseurs habituels des
maraichers et horticulteurs. Enfin,
pour étre complet, Traita service
gére également |'entretien des espaces
verts de collectivités locales importantes,
comme celui d’entreprises privées.
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Visionnaire et manager d'intuition,
connaisseur intime de ses marchés et
de ses acteurs, Régis Debruyne a su
développer chez ses collaborateurs
la méme exigence de qualité et la
méme attention envers les clients. Il a
formé son fils Baptiste Debruyne,
lui @ permis denrichir son expérience
acquise au sein de |'entreprise par

. une solide formation aux méthodes

de gestion d’entreprise, manage-
ment, marketing et commercial, puis
lui a transmis le flambeau, avant de
s'éteindre bien trop t6t tout récemment.
Depuis sa prise de fonction il y a deux
ans, Baptiste Debruyne modernise
Traita service avec le soutien de son
pére. Révision et clarification du posi-
tionnement et des ambitions, veille des
évolutions réglementaires accentuée,
mise en place de méthodes pour mieux
encadrer les affaires, les équipes et
lo relation avec les clients, autant
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d’étapes qui ont conduit |'entreprise
& un accroissement trés sensible de
son chiffre d'affaires et de son taux
de fidélisation Clients. Son offre, &
disposition des Négociants, constitue
une partie significative de ce nouvel
élan et doit encore se développer au
niveau national. Traita service est une

ressource externe qui apporte un gain
de temps, un gage de sérénité, de
sérieux et de pérennité.

Traita service est préte & programmer
les investissements et partenariats
amonts et avals nécessaires pour
booster sa croissance et accompagner
celle de ses clients. W

Négoce agricole, vous savez que la conservation des
denrées stockées est un enjeu économique majeur.

entre pros
" delaprotection
des denrées
stockeées

Vous devez veiller au grain pour sécuriser votre capital !

TRAITA service vous accompagne en vous proposant
une offre de service adaptée a vos besoins pour maitri-
ser les risques de contamination des ravageurs.

Traitement par désinsectisation

* Limite la progression des insectes avant larentrée
dugrain

* Actions insecticide, bactéricide, virucide ou fongicide
» Sites de stockages a plat ou en cellule

Traitement par fumigation
* Procédé rapide, quelque soit le volume a traiter
* Sites de stockage aplat, encellule, containers. ..
* Traitement économique, sans residus, certifié
DRAF

Agréée par le Ministére en charge de l'agriculture (¥),
TRAITA service intervient sur toute la France.
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